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Lluis Mestre, cadires espamables

VICTOR COLOMER
Una cadira espamable és la que es pot
ESPaiari AMagar. A simple vistanomés es
veu una sola cadira, perd del seu interior en
surtunaaltrad’idéntica... oquasi. La patent
d’aquest invent sabadellenc ha estat accep-
tada a Europa, Estats Units i, encara en
tramits, al Japé. Hi havia cadires apilables
pero, després de regirar milers de docu-
ments, ningt ha trobat precedents de cadi-
_Les espamables a tot el mdn.

La idea, realitzacio i comercialitzacio és
de I'arquitecte sabadellenc que treballa en
tretze projectes de la Vila Olimpica, Lluis
Mestre Boix, 32, qui aquests dies mostra sis
models de cadires espamables al Bulevard
Sant Antoni i a Paddock Bulevard. Ja n"ha
vengut un centenar. Entre els seus clients
destaca Marta Ferrusola qui ja té un parell
de parells de cadires a la seva casa de
Queralbs.

—No sembla un invent tan especial.

—Doncs és tnic al moén.

—Qui ho diu?

—L'Oficina Europa de Patents de La
Haia ha mirat 20 milions de documents i
després d’investigar durant cinc anys, ens
ha concedit el registre ara fa un parell de
mesos. Els examinadors de 1'Oficina no
han trobat precedents a tot el mén i, a més,
han qualificat com a correcte el nivell in-
ventiu, €s a dir, no és obvi per un expert en
la matéria.

—=El mateix a Estats Units i Japé?

—Si. La patent d’Estats Units ja ens la
van concedir |’any passat. La del Jap6 esta
en tramit i pot tardar sis anys.

—Que s’ha patentat exactament?

—Unes lleis geometriques precises que
possibiliten el desdobalment d’una cadira
espamable.

—Com es defineix una cadira espama-
ble?

—Ha de reunir quatre condicions: 1.-
Que no sigui només extensible, sind real-
ment espaiable, és a dir, que es pugui des-
doblar. 2.-Que el desdoblament sigui hori-
tzontal, és a dir, sense necessitat d’aixecar
un moble respecte a I'altre. 3.-Que en la
posicié acoplada quedi realment integrat,
és a dir, que veiem un sol moble. I 4.-Que
no s hagin de manipular eines ni mecanis-
mes.

—Com vau aconseguir la subvencid
del CDTI?

—Van venir uns senyors del Ministeri
d’Inddstria de Madrid, s’ho van mirar i ho
van reconeixer oficialment. El Centre de
Desenvolupament Tecnic Industrial ens

“Els espais transparents son un
requeriment visual”.

subvenciona el 30 per cent de les gestions
de proteccié a I'estranger.
També hi ha sillons, tamburets, tau-
les i llits, no?

—Només sén prototipus i encara no en-
tren en la nostra estratégia comercial. Per
ara, ens centrem en les cadires.

—No es poden desdoblar en tres?

—Teoricament és molt possible, perd no
ho investigarem fins que no ho demani el
mercat.

—No volieu fabricar i heu acabat fa-
bricant.

—AiIx0 només era un projecte
d’investigacid, pero a la primera fira que
vam anar, Maderalia de Valéncia, ja vam
adonar-nos que ala gent no li interessava la
llicéncia per fabricar-la, siné la cadira di-
rectament. Ara ens les fan a una xarxa de
petits tallers de fusteria i acabats de Barce-
lona i el Valles.

—No volieu comercialitzar i heu aca-
bat comercialitzant.

—Vam veure que els botiguers no ens
vetllaven el producte. Deixaven la cadira
alla arraconada i no la promocionaven. Per
aixo ara estem creant una xarxa de petites
botigues especilitzades o, com a maxim,
espais especifics dins les grans botigues de
mobles.

—~Quantes cadires heu venut fins ara?

—120 del model Crisa i unes 50 del
model Polimia que és una mica més car i de
més categoria. Ara treballem en una pro-
moci6 de 193 habitatges de Mollet. Al pis
mostra ja n"hi ha.

—~Queé hi diu el Premi FAD?

—Ens interessa més el que pugui dir el
mercat. Per nosaltres el millor premi €s que
els clients no tornen en darrera siné que
vénen a buscar-ne més. Es un producte
massa nou per promocionar-lo en aquests
ambits.

—Doncs ja s’ha publicat a les revistes
ON i Elle.

—1 se n"ha parlat al programa «Més enlla
del 2000» de TV3 i «Llave en mano» de
TVE i a moltes revistes especialitzades.
Crida I’atencid de tothom i tothom li veu la
utilitat.

—Qui ha invertit els 60 milions funda-
cionals?

—Aix0, per ara, és una empresa familiar.
Perd aviat deixara de ser-ho. Només, un
prototipus de taula ja pot valer un mili6 i
mig.

—Per que dieu que millora el confort
psicologic?

—Perque sempre és més agradable veure
quatre cadires en un menjador que veure'n
vuit. Cada cop anem més als espais no
embotits, gens carregats. Els espais trans-
parents son un requeriment visual.

—Cada cadira filla és més petita quela
cadira mare?

—18 mil.limetres més estreta, pero aixo
és imperceptible. El client el que vol és no
tenir problemes. Es la filosofia del calaix.
Per tenir-ho tot més a ma es pot tenir el
calaix obert, perd tothom prefereix veure’l
tancat. El que prova repeteix.

Es venen al preu d’una o de dues?
—De dues que €s el que son.

En aquesta seccié han aparegut
molts inventors i venedors d’invents.
Quasi cap triomfa.

—Ningu €s profeta ni d’ell mateix. El
mercat, decidira. De fet ja esta decidint.

—Es cert que Marta Ferrusola en té
una a Queralbs?

—Dues parelles té. En vam regalar una a
Jordi Pujol com a promocid i es veu que a
laMarta Ferrusola li vaagradar tant que ens
va demanar una altra parella igual per a la
casa de Queralbs. Aquesta ja els la vam
cobrar -i €s de les més cares-, i ens ho va
pagar rapidament amb un talé de «La
Caixa».

—1La caixa és forta.
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